Co je pripadova studie

Pripadova studie je detailni analyza konkrétniho projektu, kampané nebo spoluprace

s klientem, kterd ukazuje realné vysledky a prinosy. V marketingu a prodeji slouzi

jako silny nastroj duvéryhodnosti, protoZe prezentuje skutecné uspéchy a data misto
pouhych tvrzeni.

Pfipadova studie (case study) je tedy dokument nebo ¢lanek, ktery podrobné popisuje,
jak byla vyfeSena konkrétni vyzva, jaké strategie byly pouzity a jakych vysledkl bylo
dosazeno.

Nejcastéji se pouziva v:

e Marketingu — Ukazuje, jak dobfe fungovala reklamni kamparti, SEO strategie nebo
obsahovy marketing.

* Prodeji — Dokazuje, Ze produkt nebo sluzba redlné piinesla zdkaznikovi hodnotu.

¢ B2B komunikaci — Pom4ha oslovit firemni zdkazniky a prezentovat ispésné
spolupréce.

Priklad: Marketingovd agentura vytvori pripadovou studii o tom, jak pomohla e-shopu zvysit
prodeje o 40 % pomoci optimalizace PPC kampani.

TIP: Pro tvorbu piipadovych studii je idedlnim postupem tzv. STAR metoda.

Proc je pripadova studie dilezita v marketingu a prodeji?

e ZvySuje davéryhodnost — Ukazuje realné vysledky misto sliba.

e Podporuje rozhodovani zakaznika — Potencialni klienti chtéji vidét, jak
produkt/sluzba fungovala v praxi.

e Pomaha v B2B prodeji — Firmy potiebuji konkrétni diikazy o prinosu spoluprace.

e Podporuje SEO a obsahovy marketing — Pfipadové studie mohou ptivadét
organickou navstévnost.

Priklad vyuziti:

* Prodejni tym miZe piipadovou studii sdilet s potencidlnimi klienty jako diikaz
uspéchu.
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* Marketingovy tym ji mlize publikovat na blogu pro ziskdni organické navstévnosti.
® Obchodnici ji mohou vyuZit pti prezentaci investorim nebo partneriim.

Jak vytvorit presvédc¢ivou pripadovou studii?

* Vyberte spravny projekt — Nejlepsi pfipadové studie jsou ty s jasnymi vysledky
a konkrétnimi isly.

Pouzivejte citace a reference — Zapojte vyjadieni klienta, ktery potvrzuje
vysledky.

Vyuzijte vizualy — Grafy, tabulky a screenshoty zvysi presvédcivost.

PisSte strucné a jasné — Pfipadova studie by méla byt snadno Citelna

a srozumitelna.

Prizpuasobte ji cilové skupiné — Pokud prodavate B2B sluzby, zaméfte se na
obchodni hodnotu a ROI (n4vratnost investic).

TIP: Prectéte si ptipadové studie o naSich projektech a zjistéte, jak virtudlni
servery vynesly MojeSidlo na vrchol nebo jak jsme Donio.cz pomohli zvySit
navstévnost a zabranit vypadktim.

Shrnuti

Pfipadova studie je silny marketingovy a prodejni nastroj, ktery dokazuje, jak produkt
nebo sluzba prinesla redlné vysledky. Pomédha budovat divéru, podporuje rozhodovani
zdkaznikl a zvySuje konverze. Implementujte do svych pripadovych studii STAR metodu
a vZdy se zaméite na méfitelné vysledky, které jasné ukazuji piinos vasi préce.
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